
For kunder som tidligere har inngått A+B2 avtaler og som ønsker fortsatt ”løype til døra” (tilnærmet). 
 

TILLEGGSAVTALE 
 

mellom 

 
Stordal Idrettslag v / Stordal Fjellservice. 

(senere kalt leverandør) 
 
og 

 
Navn:……………………………… Adr.:……………… …………………………………………….. 
 
Tlf.:…………………………… ……E – post:………………………………… ……….. 
(senere kalt kunde) 
 
Gjelder:  
 
Økonomisk støtte til Stordal Fjellservice vedr. inv estering og drift av løypemaskin og 
infrastruktur. (Nærværende avtale erstatter tidligere inngått avtale mellom partene). 
                   
Type B2:  kr. 600,- i årlig støtte i 5 år for produ kt type I.   Avtalt tidligere og gjeldende fra 2011  til og med 
                 år 2015.                                                                                                                    
 
Type T2:  kr. 2000,- i årlig støtte i 5 år for prod ukt type II, gjeldende  fra 2011 til og med 2015  
 
Samlet årlig støtte i perioden inkludert tidligere avtalt støtte : kr. 2.600,-.  
 
Nærværende avtale gir også rett til rabatt med 50% på produkt type III. 
                       
                   
 
Produkt type I: 
Regelmessig oppkjøring av løyper i hytteområder fra Almås  til Langsetrane  / Fokhaugen  samt  til  relevante turskimål mot Bøstølen og 
Tresfjordkleiva. Oppkjøring av planlagt lysløype.  Kjøringen skal skje fredager og suppleres ved behov lørdag / søndag. 
Produkt type II: 
Oppkjøring av løyper til ” døra” i forbindelse med ordinært fritidsbruk. (Det forutsettes god og forsvarlig tilgjengelighet til hytta, konsesjon 
samt en praktisk fortolkning av begrepet ”til døra”.) 
NB! Dersom det pga hinder som f. eks. brøyting av privatveier og annen  manglende tilrettelegging blir vanskelig å gjennomføre produkttype 
II, har partene anledning til å reforhandle denne  delen av  avtalen..  
Produkt type III: 
Servicekjøring i forbindelse med ordinært fritidsbruk. (Det forutsettes god og forsvarlig tilgjengelighet til hytta samt konsesjon.  Leverandør 
fastsetter tidsrom for når denne kjøringen skal foregå.) 
 
Forfall: 
Årlig forfall  1.februar. Første forfall  30  dager etter avtaleinngåelse. 
 
 
Partene kan reforhandle avtalene dersom det oppstår forhold utenfor kundens kontroll, så som f. eks. vesentlige endringer av 
inntektsgrunnlag.  Avtalene kan transporteres til annen person / firma.  Salg av hytte gir normalt ikke rett til reforhandling av avtale. 
Uteblir betaling utover forfall, vil ytelsene som inngår i denne avtalen bli stoppet omgående, og blir ikke satt i gang igjen før beløpet 
med tillegg av eventuelle omkostninger er innbetalt i sin helhet. 
Partene vedtar Sunnmøre Tingsrett som verneting i alle tvister som gjelder denne avtalen. 
 
 

 
                                      Sted________________________dato____________200_ 

 
 

__________________________________________   ________________________________________  
                               kunde                  leverandør 


